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Politische Sorgen iiberlagern Probleme beim Vermogensaufbau

Die Entwicklungen

an den Kapitalmarkten waren zuletzt dominiert

vom amerikanischen Prasidentschaftswahlkampf. FUr die Medien ge-
staltet sich der Zweikampf zwischen Hillary Clinton und Donald Trump
ungemein spannend und damit lukrativ.

Die nassforsche Art des Politik-
AulRenseiters Trump elektrisiert
das polarisierte Wahlvolk in bei-
den Lagern.

An der Borse wéare man unterdes-
sen froh, wenn der Wahlkampfzir-
kus bald zu Ende ginge, um wie-
der zur traditionellen Tagesord-
nung Uberzugehen. Dort stehen
angesichts der negativen Realzin-
sen Ubernahmen auf dem Pro-
gramm, wie die Offerten des Ta-
bakriesen BAT fir Reynolds To-
bacco fur 48 Milliarden US-Dollar
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und AT&T fir Time Warner (ca.
80 Milliarden US-Dollar) sowie
von GE fir Baker Hughes eindeu-
tig zeigen.

Zugleich rackt in Deutschland das
Problem der Vermoégensfehlallo-
kation starker in den Mittelpunkt
des politischen Interesses. Man
erkennt dies an der anschwellen-
den Tonlage zu den Themen
.Rente und Steuern”. Zum The-
ma ,Geldanlage” hat der Deut-
sche Sparkassen- und Girover-
band Ende Oktober ihr jahrliches

.Vermogensbarometer” verof-
fentlicht. In einer bundesweiten
Erhebung ermittelte dabei ein be-
auftragtes Wirtschafts- und Fi-
nanzmarktforschungsinstitut  die
Einstellungen der Deutschen rund
um das Thema ,,Geld".

Zum Thema , Vermogensaufbau”
geben die Probanden an, Sicher-
heit sei bei |hnen der wichtigste
Einzelfaktor und habe im Lauf der
letzten Jahre noch deutlich an
Bedeutung zugenommen. Man
konnte hypothetisch vermuten,
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dass hinter dieser vermeintlichen
Sicherheitsorientierung die zuneh-
mende Uberalterung Deutsch-
lands steht. Immerhin ist ja sozio-
logisch belegt, dass Menschen
mit zunehmendem Alter vorsichti-
ger werden. Wahrend Sicherheit
fir 57% der Befragten an erster
Stelle steht nimmt der Faktor
.hohe Rendite” mit 22% nur ei-
nen mittleren Platz ein. Finanz-
marktkenner, die Renditevertei-
lungen Uber lange Zeitlaufe mes-
sen, bleiben indessen Uberzeugt,
dass das erste Moment einer
Renditeverteilung, der Erwar-
tungswert der Rendite, wichtiger
als das zweite Moment solcher
Verteilungen — dem Risiko z.B.
verstanden als Schwankung der
beobachteten Renditen — ist.

Wundern muss sich der Leser
des Vermogensbarometers Uber
die Faktoren , Flexibilitat” und
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.VerfUgbarkeit” zumal als am
besten geeignete Produkte flr
den Vermogensaufbau Immobi-
lien zur Selbstnutzung und Immo-
bilien zum Vermieten genannt
werden. Auf Platz drei steht dann
der Bausparvertrag und auf Platz
funf die klassische Lebensversi-
cherung. Wie passen diese Nen-
nungen zu den oben genannten
Zielen? Man kann von Immobilien
viel halten, aber den Vorteil der
Verflugbarkeit und Flexibilitat wei-
sen sie, wie der Name bereits
andeutet, weill Gott nicht auf. Fur
Bausparvertrage und Lebensver-
sicherungspolicen gilt mutatis
mutandis das Gleiche. Daher ist
der Betrachter einigermal3en
schockiert, wenn er feststellen
muss, dass die Vermogensziele,
die ihrerseits schon unklug ge-
wahlt sind, zu den praferierten
Produkten auflerst schlecht pas-
sen. Das Mal3 wird endgultig voll,

wenn man sodann lesen muss,
dass das Sparbuch sogar flr deut-
lich geeigneter gehalten wird als
die Aktienanlage. Des Weiteren
wird das Sparbuch nach der Im-
mobilie als zweitwichtigster in
Anspruch genommener Weg zur
privaten Altersvorsorge genannt.
Auch hier lauft die Aktienanlage
unter ferner liefen. Kennen die
Menschen denn die Fakten nicht?

Richtig und empirisch hinreichend
belegt bleibt doch: Die konserva-
tiv betriebene Aktienanlage, wie
sie bei LOYS betrieben wird, ist
seit mehr als zwei Jahrhunderten
in den USA und anderenorts der
kligste Weg, um langfristig Ver-
mogen durch Geldanlage aufzu-
bauen.
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